Architektur braucht Details, die den Unterschied machen — Objektberatung im Auendienst!

Unser Mandant ist ein traditionsreiches, international tatiges Familienunternehmen, das seit
Uiber 100 Jahren hochwertige Beschlag- und Profilsysteme flir anspruchsvolle Bau- und Innen-
ausbauprojekte entwickelt und produziert. Dort, wo Architektur auf Funktion, Design und Prazi-
sion trifft, entstehen Lésungen, die taglich im Einsatz sind — von exklusiven Tir- und Fensterbe-
schldgen liber hochwertige Ausstattungslosungen fiir den modernen Objekt-, und Innenausbau.
Zu den Kunden zdhlen Architekturbiiros, Baubeschlag-Fachhandler, Metall- und Innenausbaube-
triebe sowie Planer und Verarbeiter, die Wert auf Qualitat, Langlebigkeit und technische Perfek-

tion legen. Zur Verstarkung des Vertriebsteams suchen wir Menschen fir die

~ Objektberatung Baubeschlag (m/w/d)
Von der Planung bis zur Realisierung — das Spielfeld: Architektur & Objektbau

Die Mission

= Gewinnung und Entwicklung spannender Objektprojekte im Bereich Architektur, Innen-
ausbau und hochwertiger Baubeschlage.
= Technische Beratung von Architekten, Planungsbiiros, Fachhandlern, Metallbauern und

Verarbeitern rund um hochwertige Baubeschlage;wie Tir- und Fensterbeschldge, sowie
architektonische Systemldsungen.

= Betreuung bestehender Kunden und Ausbau langfristiger Partnerschaften — denn erfolg-
al reiche Projekte beginnen mit Vertrauen.
L Akquisition neuer Kunden und ErschlieBung zusatzlicher Marktpotenziale in der Region.

] Bearbeitung und Nachverfolgung von Angeboten bis zum erfolgreichen Projektab-
schluss.

- Enge Zusammenarbeit mit Vertriebsinnendienst und Technik, damit aus anspruchsvollen
Planungen perfekte Losungen entstehen.

L] Eigenstandige Planung und Durchfiihrung von Kundenprasentationen

L] Eigenverantwortliche Durchfiihrung von Vertragsverhandlungen mit der Freude am Ver-

tragsabschluss

Das Profil
4 | = Erfolgreich abgeschlossene technische und/oder kaufméannische Ausbildung ist von Vor-
teil
] Mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb von technologisch erklarungsbedirftigen Inves-
titionsgutern in der Bauindustrie/Mobelindustrie
] Solides Netzwerk zu Architektur- Und Planungsbiiros
= Charismatische authentische Personlichkeit, guter Netzwerker und Beziehungsmanager
. Gerne werden auch Menschen berlicksichtigt, welche eine Aufgabe im Vertrieb liberneh-
men mdchten
] Servicedenken und gerne im Kontakt wahrend der langfristigen Kundenbeziehung (aktive
Betreuung), sowie Freude an der Gewinnung neuer Kunden
] Gutes kommunikatives Verstandnis gepaart mit der Eigenschaft des guten Zuhérens
= Verhandlungsgeschick, Abschlussstdrke und Durchsetzungsvermdégen
= Erforderliche Sprachkenntnisse: Gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift
PERSONALPOTENTIAL Das Angebot:

Thomas Frey

Ein Umfeld, in dem Ideen ernst genommen werden und Eigeninitiative ausdriicklich erwiinscht ist.
| Geboten wird unter anderem:
17 eratumg semimareiconcing® Vi€ GEStaltungsspielraum gerade auch in der Kundenkommunikation

’F? Attraktive Vergiitung

Dienstwagen

thomas.frey@personalpotential.de Zusammenarbeit mit engagierten Teams aus Technik, Planung und Produktion
Luxemburger Allee 752 Projekte, bei denen Gestaltung, Prazision und Qualitat eine groRe Rolle spielen

D- 45481Miilheim an der Ruhr . ) . . .
Oder anders formuliert: Ein Arbeitsplatz, an dem aus guten Gesprachen spannende Projekte entstehen.

Bewerbung bitte unter Angabe von Eintrittstermin & Gehaltsvorstellung mit Kennziffer TF139.04 an:
thomas.frey@personalpotential.de
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